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公告
经国家金融监督管理总局北京监管局批准,英大泰和财产保险股份有

限公司北京分公司,原注册地址为:北京市西城区西单北大街111号西单

国际大厦9层。现变更为:北京市西城区骡马市大街20号院一区1号楼3

层01-2、03、04单元，公司类型和经营范围等其他事项不变，电话:010-

51967588。

特此公告。

广西深耕向海经济

（上接第1版）

针对沿海养殖长期存在的资源丰富、

抵押不足、融资受限等痛点，防城区联社

抢抓防城港市海域“三权分置”改革机遇，

在中国人民银行防城港市分行、防城港金

融监管分局及相关部门指导下，打通“海

域确权—价值评估—抵押登记—贷款发

放”全流程，落地防城港市首例海域承包

经营权抵押贷款，成为广西首批海域经营

权独立抵押融资创新案例。

防城区联社理事长黄位成表示，在全

区尚无相关实践经验的情况下，该联社主

动担当创新重任，多次前往美丽村海域开

展实地调研，推动当地海域经营使用权纳

入全区统一融资平台，填补了广西海域经

营权融资领域的空白。

金融赋能向海经济，既要融资活水浇

灌，更要风险保障兜底。中国人寿财险防

城港中心支公司深耕海洋保险保障领域，

破解海水养殖风险高、保障弱、参保低、融

资难的行业困境，创新推出金鲳鱼养殖气

象指数保险、牡蛎综合指数保险，将核心海

洋灾害风险全面纳入保障范围，实行触发

即赔、透明高效的理赔机制。同时积极对

接政府部门，争取自治区、市、县三级

60%至65%保费补贴，大幅降低养殖主体

参保压力，实现“保得起、信得过、用得上”。

为破解养殖企业增信不足、融资受阻

难题，中国人寿财险防城港中心支公司主

动搭建“保险+信贷”协同服务通道，联动

各大银行上门服务，协助企业完善贷款资

料、协调授信难题，以养殖保险保单为增

信依据，成功为养殖企业获批50万元银

行授信，实现“活鱼变资产、保单变银票”。

防城港金融监管分局以争取财政资金

支持、大灾风险分散、农产品地理标志保护

为渔业保险突破口，推动落地全国首款“金

鲳鱼养殖风力+高温气象指数保险”、广西首

单蓝色碳汇保险、防城港首个金鲳鱼地理标

志保险及泥丁地理标志保险产品，延伸打造

广西首个“蓝色碳汇保险+信贷”模式。推动

建立“政银保担”业务合作机制，一揽子解决

渔业生产中风险管理、融资等问题，为渔业

提供全链条金融支持。

立足边海区位，打通陆海
通道“大动脉”

依托防城港作为西部地区重要港口和

边境口岸枢纽的区位优势，防城港金融监管

分局助力打通跨区域物流、信息流、资金流

的关键堵点，持续推动金融供给支持西部陆

海新通道发展。

北部湾港防城港港域企沙港区榕木江

作业区西7号至9号泊位工程项目由广西盛

隆码头有限公司承建，是防城港市重点推进

的临港产业配套核心项目，也是西部陆海新

通道港产联动的重点配套工程，肩负着完善

区域港口物流体系、降低临港企业物流成

本、助力广西向海经济发展的重要使命。

广西盛隆码头有限公司相关负责人

陈苏说：“该项目选址于防城湾东湾湾顶

的榕木江口西岸，紧邻已建成的榕木江作

业区西1号至6号泊位，拟新建3个2万吨

级通用泊位，设计年通过能力672万吨，

可满足年货物吞吐量570万吨（件杂货

110万吨，散货460万吨）的需求。”为深入

响应西部陆海新通道建设部署，全面落实

广西向海图强发展战略，建设银行防城港

分行主动践行金融国企责任担当，充分发

挥普惠金融、项目融资等政策与服务优

势，精准对接项目建设资金需求，全力保

障重点工程推进。

“我们主动对接项目建设方，精准摸排

资金需求，开辟专项审批绿色通道，高效完

成项目授信审批工作，并于2026年1月正式

启动贷款投放工作。”建行防城港分行公司业

务部副总经理黄赟表示。截至目前，该分行

已累计为该项目投放建设资金超1亿元。

目前，该项目正全力推进水工工程建

设，相关疏浚、炸礁等施工工序有序开展，预

计2028年全面竣工投用，投用后将打通港

口到车间的直联通道，强化港产联动效应。

防城港金融监管分局局长汤宏宇表

示，该分局将继续紧扣地方发展战略，持

续优化金融服务体系、提升金融政策的精

准性和适配性，引导更多金融活水浇灌海

洋经济沃土，为防城港经济高质量发展贡

献更多金融力量。

站上新的发展起点，防城港金融行业

将继续锚定向海图强、开放发展战略定位，

持续深耕蓝色国土，不断丰富涉海金融产

品、优化服务模式、深化银保协同、拓宽赋

能边界，推动金融资源更多流向临港工业、

海洋养殖、绿色基建、滨海文旅、边境特色

产业等重点领域。以更坚定的担当、更创

新的举措、更优质的服务，持续引金融活水

润蓝色产业、助乡村振兴、促开放发展，与

防城港这座滨海城市同频共振、踏浪前行，

在壮阔的北部湾之畔，奏响金融护航向海

经济高质量发展的时代强音，共同谱写中

国式现代化广西篇章的防城港华彩段落。

（上接第1版）

以主标识为“母本”，重庆市各

级各部门、各金融机构基于职责设

计专属标识100余幅，形成“主标识

统领、专属标识呼应”的矩阵格局。

每个标识的背后，都是一份面向社

会的公开承诺。

标识解决了“认得出”的问题，

接下来要解决“记得住”的问题。

2026年1月，防非宣传IP“小六六”

在首期短剧《光芒中的使命》中亮

相，用活泼亲民的方式，把“高息理

财”“养老骗局”等专业风险讲成了

通俗故事。6月1日，妹妹“小小六”

诞生，兄妹同台标志着防非宣传从

“单打独斗”迈向“兄妹同行”。截至

目前，“六六家族”系列短剧全网点

击播放量突破500万次。数据最能

说明问题：“重庆打非”微信公众号

单条视频平均阅读量较以往提升两

倍。一个IP让防非知识从“要我学”

变成了“我要看”。

基层宣传不再“干着急”

基层网格员入户走访时，手里

到底拿什么去讲？银行柜员办理业

务时，面对老年客户递什么材料最

有效？重庆在全国率先启动“防非

宣传素材包”试点，联合中国银行重

庆市分行、平安人寿重庆分公司等

12家单位，涵盖区县、部门、金融机

构、互联网平台四大领域。6月15

日，《守住钱袋子·护好幸福家——

重庆市防非宣传素材包梳理建设成

果汇编（2026年版）》正式发布。

这套素材包集成了三大领域

12种类型350余份参考模板，包括

132条宣传文案、127套视觉设计模

板、28条短视频范例、51套活动脚

本。基层工作人员再也不用“从头

开始”，直接“拿来就能用”。

5月26日，金融监管总局打非

局赴渝调研时对此举表示肯定：“为

基层提供标准化工具的思路，解决

了防非宣传‘最后一公里’落地难

题。”

工具到位了，谁来用、怎么用？

重庆用两张“网”把防非宣传扎进了

基层治理的末梢。

在合川区，一场“五微共治”的

试点正在推开。金融机构网点、派

出所、市场监管所、物业公司、志愿

者五类力量，通过社区党组织整合

进同一个网格。630个网格配备了

1761名专兼职力量，建立“发现即

吹哨、吹哨即响应”的快速联动机

制。试点期间，网格员们还自己总

结出简单实用、人人能上手的“四步

操作法”：一看送鸡蛋，二听保

本词，三问咋赚钱，四查有无

照。

经过不断探索，当前成效

逐渐显现。数据显示，合川区

基层网格风险线索上报量同比

上升300%，风险处置时长从

10个工作日压缩至3个工作

日，群众受骗人数下降36%。

在南川区，防非宣传则沿

着另一条渠道“顺路进家”。依

托退役军人事务局、工会、共青

团、妇联、工商联、残联六大群

团组织，防非宣传被嵌入已有

的服务阵地和品牌活动中。试

点以来，六大群团组织累计开展防

非专题活动120余场次，覆盖重点

群体6万余人次。

防非宣传交出“重庆
答卷”

据统计，2025年以来，重庆全

市累计开展防非宣传5000余场次，

覆盖群众1亿余人次。主流媒体累

计报道60余篇。公益短信覆盖全

市6000余万手机用户。防非短视

频征集大赛参赛作品达1300余部。

在发动群众举报方面，重庆创

新推出“四类八等”举报奖励矩阵，

累计接收处置各类涉非举报线索

5000 余条，兑现举报奖励 8 万余

元。这一做法被国家打非联办向全

国转发推广。

从标识到 IP，从 IP到素材包，

从素材包到网格化落地——重庆用

3年时间走通了这条从“政府想讲”

到“群众愿听”、从“顶层设计”到“基

层能用”的防非宣传之路。一位社

区网格员说得实在：“以前去敲门，

人家以为我是搞推销的；现在去敲

门，小朋友认出‘小六六’，主动拉着

我进屋讲。”

这，或许就是对“防非宣传走进

千家万户”最朴素的回答。

又是一年高考季，浙商银行济

南自贸区支行的爱心助考行动迎来

第10个年头。自2016年至今，该支

行持续开展高考公益服务，在济南

历城二中考点周边设置服务点，为

考生、陪考家长赠送饮用水，并设置

休息凉亭和座椅。

本报记者 姚慧/文
机构/供图

本报讯【记者 谭乐之】《中国银行

保险报》记者从北京保险行业协会了解

到，近日，多家北京保险机构采用爱心

送考、快处快结、备用文具、清凉陪考、

应急药品等多项爱心服务，为广大考生

高考护航。

为保障考点周边交通顺畅，营造安

静有序的考试环境，人保财险北京市分

公司在后台搭建起一条隐形的“高考护

航通道”。考试期间，通过“后台协助处

置、线上一站式理赔”的一体化快速处

理模式，针对考点周边轻微交通事故，

实现案件快速处置、线上办结。

据介绍，中华财险北京分公司各分

支机构组建专属爱心送考车队，统一张

贴“中华财险40周年·爱心送考车”或

“爱心助考”醒目标识，考生及家长凭准

考证可免费搭乘；同时通过微信公众号

等渠道提前公布送考联系电话，实现

“招手即停”或电话预约，解决赶考途中

的突发交通难题。

在服务考生的同时，各保险机构聚

焦陪考家长的等候需求，提供休憩场景

和物资。人保财险北京市分公司为陪

考家长准备了充足的瓶装矿泉水和湿

纸巾；中国太保产险北京分公司在门店

布置爱心助考专区，为等候的陪考家长

开辟舒适休息区域，免费提供矿泉水；中

华财险北京分公司在考点周边同步设立

爱心助考服务站，免费提供饮用水、防暑

药品等物资，配备遮阳棚、休息椅等设

施，为陪考家长提供休憩空间。

近日，中华财险山东分公司开展“助力

高考，为梦护航”公益活动，为全省高考学

子保驾护航。各地分支机构多措并举，组

建多支爱心送考车队，车辆统一标识、提

前安检消杀，为偏远、行动不便等特殊考

生提供预约接送服务；各考点旁设立爱心

服务驿站，免费提供考试文具、饮用水、防

暑药品、应急物资等，为考生及家长提供休

憩场地。 本报记者 姚慧/文 机构/供图

□本报记者 胡杨

6月10日一大早，章怡葭没有

忘记一件“大事”——点开手机银行

购买储蓄国债。值得一提的是，这

笔投资是通过个人养老金账户完成

的。章怡葭告诉《中国银行保险报》

记者，她之前就开了个人养老金账

户，但一直没找到合适的投资产

品。“国债安全又稳定，现在还能享

受税收优惠，一举两得。”

随着2026年第三期和第四期

储蓄国债（电子式）正式发售，个人

养老金可投资产品继续扩容，不仅

为老百姓提供了更加稳健的养老投

资选择，也为我国多层次、多支柱养

老保险体系注入了新的动力。

商业银行多渠道优化
申购服务

凭借国家信用背书、本金安全、

收益稳定等核心优势，储蓄国债一

直是老百姓最信赖的投资理财产品

之一。在利率下行、资本市场波动

加剧等背景下，储蓄国债的稳健性

优势更加凸显，每逢发售都会引发

抢购热潮。

2026年第三期和第四期储蓄

国债（电子式）发行期为6月10日至

6月19日，均为固定利率、固定期限

品种。其中，第三期期限3年，票面

年利率1.63%，最大发行额315亿

元；第四期期限5年，票面年利率

1.70%，最大发行额385亿元，两期

国债总规模达700亿元。记者对比

发现，当前国有大型银行3年期和5

年期定期存款挂牌利率分别在

1.25%和1.30%左右，国债仍具备一

定收益优势。

本次国债发售最大的亮点在

于，个人养老金账户资金首次可用

于购买储蓄国债。2025年11月，财

政部与中国人民银行联合印发通

知，明确“自2026年6月起，开办个

人养老金储蓄国债（电子式）业务，

即为在本机构开立个人养老金资金

账户的养老金投资者，提供购买储

蓄国债（电子式）的相关服务”。某

国有大型银行零售部门负责人告诉

记者，目前全国共有21家银行获得

开办资格，涵盖6家国有大行、10家

股份制商业银行及5家城商行。投

资者需要在个人养老金资金账户内

单独开立一个“个人养老金专用国

债账户”，用于记录所购国债的相关

信息，该账户与养老金资金账户绑

定，资金往来和税收政策均遵循个

人养老金制度规定。

上述银行已纷纷展开行动。其

中，部分银行在手机银行App的个

人养老金专区显著位置增设“储蓄国

债”购买入口，操作流程简便快捷。

建设银行在官方微信公众号推文中

设置一键跳转入口，点击即可直接进

入个人养老金业务专区；工商银行也

以图文形式分步骤详细介绍购买方

法，以及如何确认申购状态、查询持

仓；农业银行则全面提供了柜台、手

机银行、网上银行三种购买渠道的操

作指引，并重点提醒个人养老金账户

封闭运行规则和节税作用。

“我们提前一个月就开始准备

了，完成了系统升级、人员培训和宣

传物料制作等工作。”北京某银行网

点工作人员告诉记者，用个人养老

金账户买国债，不仅利息免税，投资

收益也暂不征收个人所得税，只有

到退休领取时才按3%的优惠税率

缴税，综合性价比很高。此外，部分

银行还推出了开户有礼、缴存立减

金等营销活动，吸引更多客户开通

个人养老金账户并进行资金缴存。

产品扩容助力第三支
柱发展

储蓄国债纳入个人养老金产品

范围，是一次多方共赢的政策安

排。对银行而言，这是深耕养老金

融业务、开辟新增长点的重要机

遇。个人养老金资金具有长期性、

稳定性的特点，能够为银行带来低

成本的核心存款，提升客户黏性和

综合价值。同时，政策设计了动态

额度分配机制，首次分配比例根据

各机构已开立养老金资金账户中未

投资金额的比重确定，后续每季度

根据实际销售金额比重调整，这将

激励银行更加积极地拓展个人养老

金业务。

对普通老百姓而言，储蓄国债

的加入填补了个人养老金产品体系

中高信用等级、零风险资产的空白，

形成了更加完整的风险梯度矩阵。

特别是对于临近退休的中老年群体

和对市场波动较为敏感的工薪阶层

来说，储蓄国债是理想的养老投资

工具，能够有效打消他们对本金安

全的顾虑。

业内普遍认为，储蓄国债纳入

个人养老金，标志着个人养老金制

度正从“规模普及”向“提质增效”阶

段转变。展望未来，个人养老金制度

仍有较大的优化空间。清华大学五

道口金融学院中国保险与养老金研

究中心原研究负责人、教授朱俊生建

议，个人养老金应从“政策账户”转变

为“财富账户”，让居民真正感受到长

期投资带来的财富增值效果，而不仅

仅是响应政策号召；从“税优驱动”转

向“长期财富管理驱动”，成熟的第三

支柱体系最终不能只依赖税收优惠，

应依靠稳定回报、丰富产品和长期信

任机制来吸引居民参与。

个人养老金账户可购买储蓄国债

北京保险业多措并举保障高考考生

人保财险北京市分公司工作人员为考生提供爱心服务。 机构/供图
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