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前瞻性声明

除历史事实陈述之外，本演示材料中包括了某些“前瞻性陈述”。所有

 本公司预计或期待未来可能或即将发生的（包括但不限于）预测、目标、

 估计及经营计划都属于前瞻性陈述。前瞻性陈述涉及一些已知和未知的风

 险、不确定因素，而该等因素可能导致本公司的实际表现、财务状况或经

 营业绩与该等前瞻性声明所意味的任何未来表现、财务状况或经营业绩出

 现重大差异。

本公司不承担对前瞻性声明进行更新的任何义务，除非适用法律做出

 要求。本陈述中提供的全部信息为截至陈述发布时的信息，本公司不承担

 对该等信息进行更新的任何义务，除非适用法律做出要求。



经营业绩

总保费收入

投资收益率

归属母公司股东的净利润

内含价值

寿险一年新业务价值

产险综合成本率

742.36亿元

11.7%

68.93亿元

747.55亿元

30.15亿元

99.9%

+ 32.5%

+ 5.8个百分点

+ 583.8%

+ 315.5%

+ 38.6%

持平

2007年 相比2006年
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寿、产险业务收入与利润

寿险保险业务收入 产险保险业务收入

37,837 50,686

2006 2007

（人民币百万元） （人民币百万元）

18,144
23,474

2006 2007

寿险业务净利润 产险业务净利润
（人民币百万元） （人民币百万元）

1,047

4,550

2006 2007

532

2,243

2006 2007

增长率=34.0%
增长率=29.4%

增
长
率

=334.6%

增
长
率

=321.6%
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47,964
65,536

9,516

27,244

46

228

2006 2007

已赚保费 投资收益 其他收入

9,516

27,244

2006 2007

营业收入

注：含公允价值变动收益 注：含公允价值变动收益

总保费收入 营业收入
（人民币百万元） （人民币百万元）

56,034
74,236

2006 2007

投资收益
（人民币百万元）

57,526

93,008增长率=32.5%

增长率=186.3%

增长率=61.7%
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0.23

1.12

2006 2007

27.4%

11.4%

2006 2007

1,008

6,893

2006 2007

盈利能力增强，股东回报提升

注：基本每股收益按照归属于本公司普通股股东的当期利

 
润，除以发行在外普通股的加权平均数计算

归属于母公司股东的净利润 基本每股收益
（人民币百万元） （元/股）

加权平均净资产收益率

增
长
率

=58
3.8

%

增长率=387.0%

上升16个百分点
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11,153

62,807

2006 2007

203,091

309,010

2006 2007

财务实力加强

总资产 归属于母公司股东权益
（人民币百万元） （人民币百万元）

增长率=52.2%

增
长
率

=463.1%
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362.02
378.37

506.86

2005 2006 2007

寿险业务

太保寿险市场份额提升寿险保费增长
单位：亿元

增长率=34.0%

保费收入增长，市场地位稳固

注：根据保监会公布的市场数据计算

9.9%

9.3%

10.2%

2005 2006 2007

增
长

0.9
个
百
分
点
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寿险业务

2007年各渠道保费收入占比 2007年各险种保费收入占比

传统险
31.4%万能险

37.8%

短期意外与健康
险

5.2%

分红险
25.6%

业务结构

个人寿险
46.0%

团体寿险
13.1%

银行保险
40.9%
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49.98

36.2336.41

2005 2006 2007

42.82 43.66

71.17

2005 2006 2007

寿险业务

个人首年期缴保费个人首年保费
单位：亿元

增
长
率

=63.0%

单位：亿元

增长率=38.0%

个人渠道业务增长

9



2,272

2,691

2006 2007

31

32

2006 2007

寿险客户基础不断扩大

机构客户 个人客户
（万） （万）

增长率=2.6%
增长率=18.4%
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寿险业务

保险营销员产能，保单继续率

2007年 2006年

保险营销员产能

保险营销员每月人均首年保费收入（元） 3,257 2,195

保险营销员每月人均寿险新保单件数（件） 1.42 1.74

保单继续率（1）

13个月保单继续率 85.7% 84.6%

25个月保单继续率 79.1% 75.1%

注：（1）保单继续率指个人寿险客户保单继续率
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18,144

23,474

2006 2007

产险保费收入

产险保费收入 2007年产险保费结构
（人民币百万元） （人民币百万元）

增长率=29.4%

机动车辆险
70.2%

短期意外险
4.6%

非机动车辆险
25.2%
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产险业务综合成本率

赔付率： - 0.7个百分点

费用率： + 0.7个百分点
39.5%

99.9% 99.9%

60.4% 59.7%

40.2%

2006 2007

赔付率 费用率
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779

921

2006 2007

169

188

2006 2007

产险客户基础不断扩大

机构客户 个人客户
（万） （万）

增长率=11.2%
增长率=18.2%
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184,810

286,369

2006 2007

投资资产规模
单位：百万元

9,680

27,658

2006 2007

总投资收益
单位：百万元

5.5%

11.7%

3.9%

5.9%

2006 2007

净投资收益率 总投资收益率

投资收益率
单位：%

6,500

12,850

2006 2007

净投资收益
单位：百万元

注：投资收益含公允价值变动收益、货币资金利息收入

资产管理业务

投资资产提升，投资收益增强

增长率=55.0%

增长率=185.7%
增长率=97.7%
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资产管理业务

投资组合

2007年12月31日 2006年12月31日 变动

货币资金

定期存款

债券投资

权益工具投资（1）

其他（2）

8.3% 5.5%

20.7% 29.1%

44.2% 49.5%

22.7% 14.3%

4.1% 1.6%

+ 2.8%

- 8.4%

- 5.3%

+ 8.4%

+ 2.5%

注：
（1）权益工具投资包括：基金、股票、理财产品
（2）其他投资工具包括：基础设施投资、衍生金融资产、买入返售证券、

 
长期股权投资、保户质押贷款、存出资本保证金等
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内含价值及一年新业务价值增长

内含价值 寿险一年新业务价值

11,287

60,740

6,706

14,015

17,993

74,755

2006 2007

集团应占太保寿险扣除偿付能力额度成本后的有效业务价值

集团经调整的净资产价值

（人民币百万元） （人民币百万元）

2,176

3,015

2006 2007

增
长
率

=38.6%

增
长
率

=315.5%
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内含价值构成

内含价值构成分析

74,755

60,740

(2,237)

21,899

(5,336) (311)

（人民币百万元）

集团经调整的

 
净资产价值

集团内含价值少数股东应占

 
太保寿险有效

 
业务价值

太保寿险持有

 
偿付能力额度

 
成本

太保寿险1999

 
年6月后承保

 
业务有效业务

 
价值

太保寿险1999

 
年6月前承保

 
业务有效业务

 
价值

18



内含价值变动分析

内含价值变动分析

17,993

162

2,003
3,015

15,271

(604)
(4,099) (1,947)

10,012

29,032 3,918 74,755
（人民币百万元）

07年12月31 
日集团内含

 
价值

少数股东
权益变动

A股募集
资金

太保集团其

 
他业务经调

 
整净资产价

 
值变动

太保寿险资

 
产市场价值

 
调整

资本注入和

 
支付股息

假设和
模型变动

营运经验
差异

投资收益
差异

新业务价值预期回报06年12月31 
日集团内含

 
价值
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敏感性测试－风险贴现率和投资收益率

有效业务价值 一年新业务价值

风险贴现率假设

风险贴现率10% 17,736 3,864

风险贴现率12%（基准假设） 14,326 3,015

风险贴现率14% 11,654 2,366

投资收益率假设

投资收益率增加25个基点 16,434 3,185

投资收益率基准假设 14,326 3,015

投资收益率减少25个基点 12,091 2,835

（人民币百万元）
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高利率保单的影响在逐年减少

高定价利率寿险保单准备金占比 高利率保单平均负债成本

24.4%

22.8%

2006 2007

6.77%

6.38%

2006 2007

下降1.6个百分点

下降0.39个百分点
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谢谢 Thank you
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